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Exito de la Il Jomada Empresa-Academia de AEMAG, los
materiales compuestos llegan a los mercados de consumo
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Mas de 150 profesionales, de 90 organiza-
ciones distintas se dieron cita en la Segunda
Edicion de la Jorada de colaboracion Em-
presa—Academia celebrada ayer, martes 25
de septiembre, en las instalaciones de CDTI
enMadrid. Aungue la mayor parte delos par-
ticipantes eran esparioles, este afno han acu-
dido varias empresas e instituciones prove-
nientes de Francia, Portugal, Alemania e
India. De esta forma, la jorada se consolida
€omo un evento de referencia para el acer-
camiento de todos los agentes implicados
en el desarrollo de los materiales compues-
tos. La tecnologia de materiales compuesto
esya comuin en el mundo aeroespacial, pero
esté dando el salto a los sectores de consu-
mo, donde comienza a ser utilizada de for-
ma cada vez mas frecuente. El sector del
transporte es uno de los que mas esta de-
mandando soluciones en materiales com-
puestos, por las ventajas de ahorro en peso
que conlleva. Ademas, los materiales com-
puestos estan entrando en los productos de-
portivos, e incluso de construccion, por 1o
que se preve que el sector siga creciendoen
los proximos afos Durante la bienvenida pre-
sidida por el Director de CDTI, D. Javier Ponce,
el Presidente de Airbus Operations, D. Ma-
nuel Huertas y el Presidente de AEMACy Di-
rector General de FIDAMC, D. Jacinto Tortosa
Lozano dedico unas palabras de agradeci-

tos que celebrard su Xill edicion enVigo. La
Jornada en la que se presentaron catorce
conferencias contd con la presencia de com-
pafiias lideres como: AIRBUS, AERNNOVA, M-
TORRES, SERTEC, FAGOR ARRASATE, GRUPO
ANTOLIN, Eproject4, SEAT, CAF, CARBURES,
IVBHA, NAVANTIA gue acercaron su vision
de las tendencias de los materiales com-
puestos en los sectores de aeronaitica, fa-
bricantes de maquinay transporte.

miento a todos los presentesyen
especial a los co-organizadores
de la Jomada: TECNALIA y Mon- —
dragon Unibertsitatea, a los cola-
boradores CDTly FIDAMCYy a los
patrocinadores Calpe Institute of
Technology, NETZSCHy Airbus, asi
como a la prensa especializada
enel evento: JEC Composites, Fly
News y Peri6diico Aire. Por otro la-
do, se anuncio la candidatura ga-
nadora compuesta por la Univer-
sidad de Vigo y CTAG - Centro
Tecnologico de Automocion de
Galicia que co-organizara el proxi-
mo MATCOMP 2019, el congreso
bianual de materiales compues-

Nace MOVA SOLUTIONS, la inovadora propuesta
de INDRA para liderear el futuro de la movilidad
y de la tecnologia en el sector del transporte

El futuro de la movilidad y de la tecnologia en
el sector del transporte tiene desde hoy un
nuevo nombre: Indra Mova Solutions. Esta es
la nueva oferta para el mercado de Transpor-
tes de Indra, una de las principales empresas
globales de tecnologia y consultoria. Una pro-
puesta que nace centrada en las nuevas ca-
pacidades digitales, de integracion, especiali-
zacion e innovacion que demanda el
mercado, que se combinan con la fiabilidad, el
conocimiento del negocio, la tecnologia pro-
pia para el transporte de Indra y la experiencia
Unica de su equipo de profesionales. Esta
combinacién de factores diferenciales de la
oferta de Indra enTransportes ha dado como
resultado un portafolio de soluciones end-to-
end centrado en liderar la smart mobility, que
cubre todo el ciclo de vida de los proyectos
de los clientes de transportes: desde la inge-
nieriay la consultoria hasta las soluciones de
recaudo, operacion y control, seguridad, co-
municaciones y experiencia del viajero o los
servicios aftermarket. De esta forma, facilita la
respuesta adecuada a un usuario cada vez
mas exigente, que busca la mayor personali-
zacion y capacidad de decision en sus viajes.

Conlasinnovadoras propuestas de Mova So-
lutions, Indra persigue construir la movilidad
del futuro, centrada en hacer mas facil, co-
moday segura lavida de las personas.

INDRA simplifica la estructura de su oferta comercial,
segmentandola y haciéndola més clara

su marca y sus valores, para reforzar su posi-
cionamiento competitivo e impulsar su creci-
miento. Esta renovacion de la estructura de la
ofertay de las marcas y posicionamientos co-
merciales se ha aplicado de forma individual
en todos los mercados de la compafiia: tanto
enTransportey Defensa (T&D), como en el con-
junto de los negocios de Tecnologias de la In-
formacion (1), que pasan a estar integrados en
lamarca Minsait-An Indra Company. Esta me-
joradelaofertay el posicionamiento comercial
se basa en la aplicacién en todos los merca-
dos de Indra de una mayor claridad, segmen-
tacion y simplificacion, que se complementa
€on una apuesta por soluciones end-to-end,
desarrollo de propuestas de valor y el producto
mas innovador. De este modo, Indra transmite

indra

una oferta més integrada y més nitida, que da
respuesta a lo que los clientes buscany nece-
sitan, lo que le aporta un posicionamiento muy
diferencial en el mercado.

AKKA acelera su expansion en Estados
Unidos con la compra de PDS Tech

AKKA Technologies anuncia la compra de
PDS Tech, uno de los principales actores
de los Estados Unidos en ingenieria 'y ser-
vicios de | + D especializados en el sector
aeroespacial. Esta nueva adquisicion, cu-
ya ejecucion finalizara en el tercer trimes-
tre de 2018, acelera su despliegue en los
Estados Unidos, uno de los objetivos prin-
cipales de su Plan estratégico CLEAR
2022. "Este acuerdo impulsaré la diversifi-
cacion del Grupo AKKA en el sector aero-
espacial en los Estados Unidos, ofrecién-
dole la llave de acceso a los principales
fabricantes de equipos originales con una
herramienta de reclutamiento Unica.

Cuando lanzamos el plan estratégico CLE-
AR 2022 ya declaramos nuestra intencion
de que EE.UU fuera nuestro tercer pilar
junto con Francia y Alemania” asegur6
Maurici Ricci, presidente y CEO del Grupo
AKKA. Desde AKKA Espafia valoran muy
positivamente la adquisicion de esta em-
presa que ha participado en el proceso de
fabricacion de grandes aviones comercia-
les y militares, algunos de ellos con pro-
duccién en Espafna como el A320, A330y
A380. “Es un gran logro para el Grupo po-
der trabajar de la mano con una empresa
que es lider en ingenieria y tecnologia en
Estados Unidos.



